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Специальная пошлина введена, но вопросы остаются.
28  сентября  Правительство  РФ  приняло  два  очень  важных  для  рынка 
нержавеющих  труб  постановления.  Первое  касается  установления  ввозной 
пошлины  на  импорт  бесшовных  труб  из  нержавеющей  стали  в  размере  15% 
(ранее  действовала  пошлина  20%  ред.).  Вторым  постановлением  введена 
специальная защитная пошлина на импорт бесшовных и электросварных труб из 
нержавеющей стали в размере 28,1%, которая будет взиматься от таможенной 
стоимости сверх ввозной пошлины.
Таким  образом,  компаниям-импортерам при ввозе  труб  из  нержавеющей стали 
будет  необходимо  заплатить  43,1%  пошлину  от  таможенной  стоимости  и  в 
добавок 18% НДС. 
Увеличение затрат при импорте неминуемо приведет к росту внутренних цен на 
трубы иностранного производства.

Необходимо  отметить,  что  специальная  пошлина  распространяется  на  импорт  как  на  бесшовных,  так  и 
электросварных труб из нержавеющей стали. При всей своей схожести эти рынки имеют свою специфику.

Российский рынок бесшовных труб 
     В  последние  годы  российский  рынок  потребления  бесшовных  труб  из  нержавеющей  стали  развивался 
благодаря увеличению объемов импорта, при этом объемы отечественного производства и экспорта постоянно 
снижались. В период с 2004 года по 2008 год, объем российского производства бесшовных труб снизился на 
31,5% до 11,3 тыс.тн.,  при этом объем экспортных поставок сократился на 51,7% до 1,85 тыс.тн. 
     
    В любом не ангажированном сегменте рынка экспорт является мерилом конкурентоспособности продукции и 
если согласится с доводами российских производителей о демпинге со стороны иностранных поставщиков, то как 
объяснить снижение объемов импорта? Или все таки в российской отрасли есть проблемы? Российские заводы не 
являются  предприятиями  полного  цикла.  Трубная  заготовка  приобретается  у  российских  и  украинских 
производителей сортового проката. Ее стоимость в основном  определяет себестоимость бесшовных труб плюс 
выход годного, зависящий от технического и технологического состояния производства. В результате российские 
трубники  предлагают  конечным потребителям  цены,  значительно  превышающие  цены  на  импортные  трубы  с 
учетом пошлин.  В добавок ко всему серьезная модернизация производства не проводилась уже долгие годы. 
Декларировать возможности производства и производить конкурентоспособную продукцию – это не одно и то же. 
Желание повысить рентабельность производства простым увеличением цен негативно отражается на конечных 
потребителях,  которые  все  больше  проигрывают  в  тендерах  иностранным  поставщикам  оборудования  с 
использованием нержавеющей стали.
    
    На этом фоне объем импорта бесшовных труб из нержавеющей стали в период с 2004 по 2008 год увеличился 
на 47% до 12,97 тыс.тн. Ведущими странами-поставщиками бесшовных труб на территорию РФ являются Украина 
и Китай, доля которых в общем объеме по итогам 2008 года превысила 82%. Основной украинский производитель 
компания  «Сентравис  Продакшн  Юкрейн»  в  основном  специализируется  на  поставках  в  сегменте  высоко-
качественных  труб.  Китайские  производители  заняли  нишу  труб  общего  назначения,  хотя  и  здесь  есть 
исключения. 
      На протяжении последних четырех лет компания «Специальные Стали и Сплавы» активно сотрудничает с 
китайским производителем бесшовных труб полного цикла – заводом Zhejiang Guobang Steel Co. Ltd.      
Это  современный завод,  оснащенный высокотехнологичным оборудованием,  история  которого совсем немного 
превышает 10 лет. Производственная программа включает выпуск бесшовных труб внешним диаметром от 5 до 
325 мм., и толщиной стенки от 0,5 до 40 мм. Мощности завода рассчитаны на производство 8-10 тыс.тн в год. На 
наших глазах завод активно развивался, осваивая все новый сортамент. По нашим заказам завод производит 
бесшовные  трубы  (OD  5-325  мм,  WT  0,5-40,0  мм)  из  нержавеющей  стали  марок:  08Х18Н10Т,  12Х18Н10Т  и 
10Х17Н13М2Т по ГОСТ 9940-81 и 9941-81, а также Т321, 304L, 304, 316L и 316Ti по ASTM А-312, А-213. В отличие 
от российских и украинских производителей, завод Zhejiang Guobang Steel является предприятием полного цикла, 
что  значительно  повышает  конкурентоспособность  продукции и дает возможность  проводить гибкую ценовую 
политику. 
     ООО «Специальные Стали и Сплавы» является эксклюзивным дилером завода Zhejiang Guobang Steel на рынке 
России и стран СНГ. Введение специальной пошлины на импорт труб, несомненно, окажет влияние на конечную 
стоимость,  однако  по  нашим  оценкам  разница  между  ценами  отечественных  производителей  останется 
существенной.  
      Завод Zhejiang Guobang Steel Co Ltd  имеет сертификаты: ISO 9001-2000, ASTM, Ллойд, американского 
регистра  судоходства,  европейского  союза  «PED»,  французского  регистра  судоходства,  а  теперь  и 
Ростехнадзора.  Срок производства составляет не более 45 дней, примерно столько же - поставка. Контроль 
качества, графики производства и поставки контролируются нашим представителем на заводе. На складах нашей 
компании поддерживается постоянный объем наиболее популярных размеров.
      Потенциальные  клиенты  могут  заказать  опытную  партию  и  самостоятельно  провести  испытания  на 
соответствие российским стандартам. Мы предоставляем заводские сертификаты качества, а также сертификаты 
соответствия  и  «Ростехнадзора»  на  всю  поставляемую  нами  продукцию  с  указанием  российских  стандартов 
(ГОСТ). Можно обратиться за консультациями к нашим клиентам, которые уже с успехом используют трубы завода 
Zhejiang  Guobang  Steel  в  своем  производстве:  ОАО  «Акрон»,  ОАО  «Дорогобуж»,  ООО  «Борисоглебское 
машиностроение»,  ОАО  «Уралтехнострой-Туймазыхиммаш»,  ОАО  «Уфимский  нефтеперерабатывающий  завод», 
ООО «Грибановский машиностроительный завод» и др.
Для  крупных  потребителей  мы  организуем  ознакомительные  поездки  на  завод  в  Китай,  где  они  могут 
самостоятельно убедиться в качестве производимой продукции – лучше один раз увидеть, чем думать - как это 
может быть?


